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平安就在你身边 Always be there

保险的意义
只是今日作明日的准备，
生时作死的准备，
父母作儿女的准备，
儿女小时作儿女长大的准备，
如此而已。

今天预备明天，这是真稳健。
生时预备死时，这是真旷达。
父母预备儿女，这是真慈爱。
能做到这三步的人，
才能算做是现代人。

——胡 适

别人都说我很富有，拥有很多的财富。其实真正属于我
个人的财富是给自己和亲人买了充足的人寿保险

——李嘉诚

有社保为什么还要商业保险？
社保提供的养老和医疗保障只能满足平均水平的、基本的保障需求，是“保”不是

“包”。
拿社保医疗保险来说，存在很多限制条件：最高只报销80%～90%；无工作时间外的

意外报销，也无身故补偿；需使用规定用药；一些项目（检查、住院费等）有封顶限制；出
院后才能报……显然，单位缴纳的三金或五金提供的保障远远不够，需要商业保险作为
补充。如果用钱的地方太多，单位又有医疗保险的话，至少也要购买重大疾病险。

钱摆在保险单上就不能用来投资了，浪费！
很多人，特别是年轻人会认为，现在最主要的任务是多储蓄，有了钱可以去作些投

资，比如基金和国债，比买保险要划算。等到了有一定经济基础的时候再考虑买些养老
险和健康险。

但保险也是理财工具，而且有自己独特的优势。保险也可以让你存钱并赚取利息，
虽然没有即时提取的便利，但强制储蓄可以达到长期储蓄的目的。保险还具备其它投
资方式不具备的保障功能。何况，很多分红型保险产品都有稳定的收益。对一个家庭
来说，投资理财要以稳健为先，“把鸡蛋放在一个篮子里”是危险的，保险能起到对财富
保驾护航的作用。

我和家人都很健康，我也不喜欢出去玩，不需要买保险！
我们以为可以掌控一切，但事实并非如此。很多年轻人觉得自己到80岁的时候还

会生龙活虎，但看看重大疾病日益增高的发生率，揣测几十年后的事情总是让人觉得不
甚靠谱。现在社会，种种意外事件的发生率也日益升高，比如开车，即使车技很好，你也
得对“马路杀手”等情形留个心眼，因此，国家也作了规定：车辆必须买第三者责任险的
原因，由车及人，道理就清晰起来了。当大雨袭来，你最需要的就是一个遮雨的地方，保
险就像一件随身的雨衣，让你淡定地面对不期而至的骤雨。

不是我不想买，我手头有点紧。
这种有保险意识却没有付诸行动的行为，打个不恰当的比方，就像有人看着双色球

结果说：我当初想买这个号的！的确，保险产品很多，功能不一、对应人群不一样，而且
由于保障功能、附加功能的差异，保费也相差较大。有的保额较高的重大疾病险、养老
险的保费相对较高。所以，购买保险也要根据自己的需求度身定做。有很多险种，如意
外伤害险，获得10万的保障1年缴纳的保费也是绝大多数人是可以承担的。对于许多
吃一顿饭就花掉几百的人来说，这笔支出就不值一提了。

保险是骗人的，我交了钱出了事没赔，我不想买了。
保险在中国，仍旧是一个朝阳产业，飞速发展的保险业也存在着很多不完善的地

方，理赔难是很多保险客户担心的问题。购买保险，首先要弄清自己享有的保险利益
——哪些是保的，哪些是不保的。如果买了份意外险，患病后门诊、住院的钱就是报不
了的；同样，如果买了份保10万保额的重大疾病险，客户踢球花掉100元去诊治也是不
报的。除此之外，客户还应该选择一个专业严谨的保险代理人，让他帮您做一份切合实
际的规划。

误区一：不“量体裁衣”，一味追捧投资回报

“先保障，后投资”是购买保险的黄金原则，我们需要优
先购买传统的纯保障型险种。“保险”的基本功能是“保”，即

“保障”，当遭遇意外伤害、身故、重大疾病等风险，保险能通
过赔付保险金补偿被保险人的损失，甚至帮助被保险人和
其家庭免于陷入困境。中年人一般是家庭的支柱，可以选
择较高的额度，同时可以选择投资理财型保险为养老做准
备。老年人最担心的是疾病风险，但是由于年龄等因素，老
年人可以购买的重大疾病保险产品不是很多，并且保费会
很高，可以考虑一些专门针对老年人设计的意外险产品作
社保的补充。

支招：【按照轻重缓急，多层次构建全面保障】
第一份保险：给家庭的顶梁柱买意外险；再考虑重疾险。
构筑基本保障后，家长可以考虑涉及子女教育及养老

规划的保险。
在此之后再考虑投资型险种。

误区二：不“量入为出”，忽视对自身经济条件的把握

一份保险的保费支出从几元到上百万元不等，买保险
不能盲目跟风，在不同时期要根据自己的情况选择不同的
险种，确保保费支出符合需求且能够负担。一般而言，意外
险保费相对比较便宜，寿险保费稍贵；保额越高，保费相对
较贵些。

支招：【根据自身需求定制，根据经济条件筛选】
经济条件较弱的，首先为自己购买意外伤害险或定期

寿险，再购买重大疾病险
经济条件较宽裕的，可购买终身寿险（分红型）、定期重

大疾病保险、住院津贴保险、意外伤害保险等险种的组合。

误区三：不“深思熟虑”，不仔研读保险条款

购买保险产品，一定要认真看清保险条款，尤其是对保
险责任、免赔事宜、理赔事项等核心部分，要进行全面、详细
的了解，这样才能有效保障好自己的利益，才能保证买到的
保险产品真正符合自己的需求，在需要时才能派上用场。

案例：如您购买的意外险，在保险责任里没有说明对住
院发生的医疗费用进行给付的责任，这样情况下，万一因身
患疾病住院，这份保险就帮不了您了。

12011 年 1 月，承保福建某客户，智

盈人生、鑫盛、鑫祥等险种，累计人

身险保额10564.1万元；

22011 年 1 月，承保厦门某客户，智

盈人生、无忧意外等险种，累计人

身险保额4977.5万元；

32011 年 9 月，承保广东某客户，鑫

盛、附加意外08等险种，累计人身

险保额3986万元；

42011 年 5 月，承保济南某客户，鑫

盛、鑫利、附加意外 08 等险种，累

计人身险保额3597.5万元；

52011 年 3 月，承保深圳某客户，鑫

盛、附加意外08等险种，累计人身

险保额2377.8万元；

62011 年 1 月，承保云南某客户，钟

爱一生、鑫盛等险种，累计人身险

保额2370.9万元；

72011 年 4 月，承保泉州某客户，鑫

盛、智盈人生、幸福A04、附加定期

等险种，累计人身险保额1677.1万元；

82011 年 6 月，承保河南某客户，智

盈人生、无忧意外等险种，累计人

身险保额1671.5万元；

92011 年 5 月，承保河南某客户，鑫

利等险种，累计人身险保额 1302

万元；

102011 年 9 月，承保天津某客

户，鑫盛等险种，累计人身险

保额1295.2万元。

平安人寿2011年十大承保（前3季度）

拒绝商业保险的5大“伪借口”

购买商业保险的3
大误区

买保险
就是买平安

截至2011年11月，仅平安人寿
就覆盖了逾4300万客户。平安接受
着大众沉甸甸的信任和嘱托，守护对
投保人的承诺，将爱传递、延续……


